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Haustausch einfach gemacht - das erméglicht das Startup Hoyou von Christine Hegglin Schorderet.

Immobilien zum Tauschen

SIRA HUWILER-FLAMM UND STEFAN MAIR

Ein Rentnerehepaar machte von einem
fiir sie zu gross gewordenen Haus in eine al-
tersgerechte Wohnung umziehen. Eine junge
Familie erwartet Nachwuchs und wiinscht
sich ein zusitzliches Kinderzimmer. Die
erste Schweizer Immobilientauschplattform
Hoyou.ch macht méglich, dass beide Partei-
en erhalten, was sie suchen: «Bei uns finden
sich Eigentiimerinnen und Eigentiimer, die
an einem Immobilienwechsel interessiert
sind», sagt Griinderin und Chefin Christine
Hegglin Schorderet. «Mit einer gleichzeitigen
Kauflosung nehmen wir vielen Eigentiimern
und Eigentiimerinnen die Angst vor dem
Verkauf ohne Folgewohnldsung.»

Hegglin Schorderet ist seit tiber 15 Jahren
in der Branche titig und Inhaberin der Im-
mobilienvermittlung Hegglin Group in Stein-
hausen ZG. «In meiner tiglichen Arbeit habe
ich das Problem erkannt, dass viele ihre Im-
mobilie veriussern méchten, aber ihnen die
Suche nach einem passenden Ersatz Sorgen
bereitet», sagt sie. «Deshalb gehen viele inte-
ressante Objekte leider nie auf den Markt.»

Als sie bei Recherchen bemerkte, dass es
in der Schweiz noch keine Tauschbérse fir
Immobilien gibt, griindete sie vor rund
einem Jahr die Hoyou AG als Spin-off der
Hegglin Group. Durch die Synergien mit dem
Mutterkonzern konnte die Plattform bereits
mit 237 zum Tausch stehenden Immobilien

Die Gruinderin Christine Hegglin Schorderet entdeckte mit dem Immobilientausch eine Marktltcke.

an den Start gehen. «Aktuell verzeichnen wir
im Schnitt pro Tag drei bis fiinf neue Immobi-
lien», sagt die Griinderin. Etwas {iber zwan-
zig Maklerinnen und Makler kooperieren
mittlerweile mit dem Startup.

Tauschinteressierte konnen sich mit ihrer
Immobilie registrieren. Nach einer Besichti-
gung und Bewertung durch eine ortsansis-
sige Maklerin wird die zu verdussernde Lie-

genschaft oder Wohnung online zum Tausch
angeboten. Hoyou stellt die Immobilien auch
auf den géiingigen Portalen online - «aber mit
dem Verweis, dass es sich um ein Tausch-
objekt handelt», erklért die Griinderin.
Zeigen beide Parteien Interesse am je-
weils anderen Objekt, kommt es zu Besichti-
gungen. Auffillig ist, dass besonders iltere
Eigentiimer tolle Objekte zu bieten haben.
«Deshalb schulen wir immer mehr Maklerin-
nen und Makler in der Betreuung», sagt die
Geschiftsfiihrerin. «Sie konnen bei der Re-

gistrierung am Computer unterstiitzen und
die Figentiimerinnen und Eigentiimer auch
auf der Plattform vertreten.»

Einige befiirchten, dass sie bei einem
Tausch ein Minusgeschiift eingehen, da das
Wunschapartment weniger Wert hat als
das neue Haus. Die Griinderin beruhigt:
«Getauscht werden auf unserer Plattform
Bediirfnisse», so Hegglin Schorderet, «tat-
sichlich finden auf dem Papier zwei Immobi-
lienverkiufe zu marktiiblichen Preisen statt.»

Das Kapital

An jedem erfolgreichen Immobilienver-
kauf verdient der Makler oder die Maklerin
eine Provision von 2 Prozent zuziiglich Mehr-
wertsteuer, an der Hoyou als Vermittler wie-
derum beteiligt ist. «Fiir unsere Kundinnen
und Kunden ist das, wie zwei Fliegen mit einer
Klappe zuschlagen», sagt Hegglin Schorderet,
«denn fiir eine einzige Provision gibt es den
Immobilienkauf und -verkauf gleichzeitig.»
Ab Friihling ist ein Abomodell geplant.

Begonnen hat Hoyou rund um Zug und Zii-
rich, mittelfristig soll die gesamte Schweiz fol-
gen. «Auch eine Expansion nach Deutschland
und Osterreich kann ich mir gut vorstellen»,
sagt die Griinderin. Wichtige Ziele: Bis Ende
des Jahres sollen 100 Maklerinnen und Makler
mit dem Startup zusammenarbeiten und 2500
Tauschobjekte registriert sein. Um die Ziel-
gruppe zu erweitern, sollen kiinftig nicht nur
Figentumskiuferinnen und -verkéufer fiindig
werden, sondern auch Mietinteressierte.
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Jetzt mit Podcast
und Video

Lernen Sie die Schweizer
Grander und Grande-
rinnen kennen: Die
Startup-Serie «upbeat»
der «Handelszeitung»
liefert wochentlich
Video- und Podcast-
Beitrage aus der Welt
der Jungunternehmen.
Unterstatzt wird diese
Serie von der Credit
Suisse.

handelszeitung.ch/upbeat
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